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ด้วย สำนักงานส่งเสริมการเรียนรู้ประจำจังหวัดมหาสารคาม เป็นหน่วยที่ส่งเสริมการจัดฝึกอบรมด้านอาชีพ 
หลักสูตรการทำหมวกจากผ้าขาวม้า เพ่ือชีวิตที่พอเพียง รวมถึงการสนับสนุนประสานงานร่วมกับภาคีเครือข่าย
ในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้และการศึกษาอาชีพให้มีงานทำสร้างรายได้ให้ตนเองและครอบครัว  
 

เพื่อให้การดำเนินงานเป็นไปตามวัตถุประสงค์ของการดำเนินงานที่เน้นเรื่องการมีอาชีพเพื่อการมีงาน
ทำ มีรายได้ จึงได้คัดเลือกการทำหมวกจากผ้าขาวม้า มาจัดทำเป็นหลักสูตรเพ่ือเผยแพร่ให้ประชาชนทั่วไปได้มี
ความรู้ ความเข้าใจ สามารถนำไปประกอบอาชีพต่อไป  

 

 ขอขอบคุณวิทยากรวิชาชีพ และคณะดำเนินงานการจัดการศึกษาต่อเนื่อง ที่ได้ร่วมพัฒนาหลักสูตร
และ จัดทำแผนการเรียนรู้รวมทั้งสื่อต่าง ๆ ให้สำเร็จไปด้วยดี และหวังเป็นอย่างยิ่งว่าหลักสูตรเล่มนี้จะเป็น
ประโยชน์ ต่อวิทยากรและผู้เรียนต่อไป  

 
 
 
 
สำนักงานส่งเสริมการเรียนรู้ประจำจังหวัดมหาสารคาม 
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หลักสูตรการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 
จำนวน  ๓ ชั่วโมง 

กลุ่มอาชีพ พาณิชยกรรมและบริการ(กลุ่มสนใจ) 
๑. ความเป็นมา 

 จากนโยบายและจุดเน้นการดำเนินงานของสำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตาม
อัธยาศัย ประจำปีงบประมาณ ๒๕๖๕ ตามยุทธศาสตร์กระทรวงศึกษาธิการมุ่งเน้นการจัดการศึกษาเพ่ือพัฒนา
คุณภาพชีวิตประชากรทุกช่วงวัย “กศน.เพ่ือประชาชน”โดยการจัดการเรียนวิชาชีพระยะสั้นให้กับประชาชนที่
สอดคล้องกับความต้องการของตลาดแรงงานบริบทของพื้นที่จัดการศึกษาเพื่อส่งเสริมสร้างคุณภาพชีวิตให้กับ
กลุ่มผู้สูงอายุและการพัฒนาทักษะชีวิตในการเตรียมความพร้อมรับมือกับการเปลี่ยนแปลงทางเศรษฐกิจสังคม 
ธรรมชาติและสิ่งแวดล้อมและการเช้าสู่สังคมเศรษฐกิจที่ขับเคลื่อนด้วยนวัตกรรม (Thailand ๔.๐) 

สกร.ระดับอำเภอ พื้นที่ส่วนใหญ่ทำการเกษตรเช่นการทำนาและปลูกผักลังจากการเก็บเกี่ยวผลผลิต
ทางการเกษตรมีการประกอบอาชีพเสริมเพิ่มรายได้ไห้กับคนในชุมชนและประชาชนใช้เวลาว่างหลังจากเก็บ
เกี่ยวผลผลิตทางการเกษตรประชาชนได้ประกอบอาชีพเสริมได้แก่การปลูกพืชผักสวนครัวซึ่งสามารถสร้าง
รายได้ให้กับชุมชนได้เป็นอย่างดี 

ดังนั้นเพื่อเป็นการส่งเสริมสนับสนุนและตอบสนองความต้องการของประชาชนกลุ่มเป้าหมาย สกร.
ระดับอำเภอ จึงได้จัดโครงการศูนย์ฝึกอาชีพชุมชนวิชาการทำหมวกจากผ้าขาวม้า จำนวน ๓ ชั่วโมงข้ึนเพื่อเป็น
การให้ความรู้ความเข้าใจและพัฒนาอาชีพให้กับประชาชนกลุ่มเป้าหมายและผู้ที่สนใจในตำบลให้สามารถนำไป
ประกอบอาชีพเสริมเพ่ือก่อให้เกิดรายได้กับตนเองและครอบครัวเป็นการสร้างอาชีพให้เกิดความมั่นคงโดยเน้น
การ บูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆมุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่ออาชีพและการมีงาน
ทำอย่างมีคุณภาพ ทั่วถึงเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้มั่นคง  มั่งคั่งและมีงานทำอย่างยั่งยืน 
2.  ุ       ์            

 ๒.๑ เพ่ือเป็นช่องทางในการประกอบอาชีพและยกระดับทักษะเดิมให้ดีขึ้น 
 ๒.๒ เพ่ือสร้างทักษะใหม่ที่จําเป็นในการทํางาน ให้สอดคล้องกับความต้องการ 
 ๒.๓ เพ่ือลดรายจ่าย เพ่ิมรายได้ในครัวเรือน สามารถนําความรู้ที่ได้ไปปรับใช้ในชีวิตประจําวัน ได้ 
                 อย่างมีความสุข 
3.   ุ    ้      

 1. ประชาชนทั่วไป  
2. คนไมมี่อาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ  
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4.              

 ระยะเวลาตลอดหลักสูตร  จำนวน    3   ชัว่โมง  
1. ภาคทฤษฎี จำนวน   ๑  ชั่วโมง 
2. ภาคปฏิบัติ จำนวน   ๒ ชั่วโมง 

 

5.    ้            
 ๑. ช่องทางการประกอบอาชีพการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 

๒. ทักษะการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 
๓. การบริหารจัดการตลาดการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 

 

6.                   
๑. ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร /ภูมิปัญญา  
๒. การบรรยาย  
๓. ฝึกปฏิบัติจริง  
๔. แลกเปลี่ยนเรียนรู้ 

 

7.                 
 1. เอกสารประกอบการเรียนรู้  

2. ภูมิปัญญาท้องถิ่น, สื่อบุคคล, วิทยากร  
3. ใบความรู้เกี่ยวกับการหมวกจากผ้าขาวม้า 
4. อุปกรณ์การเรียนรู้ 

8.       แ         ผ  
 1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและหลังเรียน 

2. การประเมินผลงานก่อนเรียนนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้และจบ
หลักสูตร 
 

9.     บ         
 1. มีระยะเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 
           2. มีผลการเรียนผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60 ตามเกณฑ์ที่กำหนดดังนี้ 
  2.1. ภาคทฤษฎี สัดส่วนร้อยละ 20 

2.2. ภาคปฏิบัติ สัดส่วนร้อยละ 80 
 

10.          ฐ               ไ    บ        บ         
  1. หลักฐานการเข้าเรียนตลอดหลักสูตร 
           2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร 
           3. วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษาที่มีการจัดการเรียนรู้  
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11.        บ    
         ผู้เรียนที่จบหลักสูตรการสานตะกร้าจากไม้ไผ่  อาจนำผลไปเทียบโอนผลการเรียนกับหลักสูตร

การศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพ้ืนฐาน พุทธศักราช ๒๕๕๑ หรืออ่ืนๆ ได้ตามเกณฑ์ที่สถานศึกษา
กำหนด 
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                               ำ       ผ  ข      

        ุ       ์               ้             บ              
 ำ           

 ฤ ฎ   ฏ บ    
1.  ช่องทางการ
ประกอบอาชีพ
การทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 

1.1  บอกความสำคัญช่องทาง
ของการประกอบอาชีพการทำ
หมวกจากผ้าขาวม้า 
1.2  บอกความเป็นไปได้ในการ
ประกอบอาชีพการทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 
ได้แก่ ความต้องการของตลาด 
แรงงาน วัสดุ อุปกรณ์  ทำเลที่ตั้ง 
และทุน 
1.3  บอกและหาแหล่งเรียนรู้ 
1.4  บอกทิศทางการประกอบ
อาชีพการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 
 

1.1  ความสำคัญการประกอบอาชีพการทำ
หมวกจากผ้าขาวม้า 
1.2ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ
การทำหมวกจากผ้าขาวม้า 

1.2.1ความต้องการของตลาด 
1.2.2 การใช้แรงงาน 
1.2.3การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์ 
1.2.4การเลือกทำเลที่ตั้ง 
1.2.5 ทุน 
1.2.6การบรรจุหีบห่อหมวกจาก

ผ้าขาวม้า 
1.2.7 การเก็บรักษา 

๑.๒.๘ ความเป็นไปได้ในการประกอบ
อาชีพตามศักยภาพ 5ด้าน  ได้แก่ศักยภาพ
ของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพ้ืนที่  
ศักยภาพของพ้ืนที่ตมลักษณะภูมิอากาศ  
ศักยภาพของภูมิประเทศ และศักยภาพของ
ทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพ้ืนที่ 
1.3  แหล่งเรียนรู ้
1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพ 

1.1   ผู้เรียน ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร  สื่อ
อิเล็กทรอนิกส์  สถานประกอบการ สื่อของจริง  สื่อ
บุคคลในชุมชน  เพ่ือนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้ใน
การประกอบอาชีพที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน 
1.2  ผู้เรียน วิเคราะห์อาชีพที่จะสามารถเลือก
ประกอบอาชีพได้ในชุมชนจากข้อมูลต่างๆ  
1.3  ผู้เรียน ศึกษาดูงานในสถานประกอบการ แหล่ง
เรียนรู้ต่างๆ ในอาชีพที่ตัดสินใจเลือก 
1.4  ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับ
ทิศทาง 
การประกอบอาชีพการทำหมวกจากผ้าขาวม้าใน
รูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง  

๓๐ 
นาท ี

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

- 
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        ุ       ์               ้             บ              
 ำ           

 ฤ ฎ   ฏ บ    
2.  ทักษะการ
ประกอบอาชีพ
การทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 
 

2.1 สามารถ เตรียมการ
ประกอบอาชีพการทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า ได้แก่   สถานที่ / 
พ้ืนที่  วัสดุ  อุปกรณ์ ความรู้
เบื้องต้นเกี่ยวกับการทำหมวก
จากผ้าขาวม้า 

 
 
2.2 สามารถจัดทำ / การทำ
หมวกจากผ้าขาวม้า  
 

2.  ทักษะการประกอบอาชีพการทำหมวก
จากผ้าขาวม้า 
2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการทำ
หมวกจากผ้าขาวม้า 
       2.1.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการทำ
หมวกจากผ้าขาวม้า 
       2.1.2 วัสดุ  อุปกรณ์  ที่ใช้ในการทำ
หมวกจากผ้าขาวม้า 
2.2  ขั้นตอนการเตรียมวัสดุไม้ไผ่ และการ
สานหมวก และการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 
        2.2.1  การจัดทำ  
        2.2.2  วัสดุ / อุปกรณ์ /การสาน 
        2.2.3 การเก็บรักษา 
2.3  ขั้นตอนการฝึกปฏิบัติการสานหมวก
ไม้ไผ่ 
2.4 การตัดเย็บผ้าขาวม้าประกอบกับหมวก
ไม้ไผ่ 
 

2.1 ทบทวนความรู้เบื้องต้นในเกี่ยวกับการทำหมวก
จากผ้าขาวม้า 
2.2 อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้ 
2.3 จัดผู้เรียนไปศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ชุมชน
พร้อมจดบันทึก 
2.4 จัดทำแผนการเรียนรู้ การฝึกทักษะการ
ประกอบอาชีพการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 
2.5 ดำเนินการจัดการเรียนรู้และฝึกทักษะอาชีพ
ตามหลักสูตร และตามแผนการเรียนรู้ 
2.6 ครูและผู้เรียนร่วมกันจัดกระบวนการเรียนรู้ 
2.7จดบันทึกผลการเรียนรู้ 
2.8 ดำเนินการวัดและประเมินผลตามที่หลักสูตร
กำหนด 
2.9ผู้เรียนปฏิบัติจริง 
 
 
 
 

 

- 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

๑ ชม. 
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        ุ       ์               ้             บ              
 ำ           

 ฤ ฎ   ฏ บ    
3. การบริหาร
จัดการในการ
ประกอบอาชีพ
การทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 
 

3.1สามารถบริหารจัดการในการ
ประกอบอาชีพการทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 

3.1.1สามารถวางแผนการ
การทำหมวกจากผ้าขาวม้า 

3.1.2 สามารถดูแลรักษาการ
ควบคุมคุณภาพหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 

3.1.3สามารถลดต้นทุนใน
การทำหมวกจากผ้าขาวม้า 

3.1.4 สามารถทำบัญชี
รายรับ – รายจ่ายได้ 
3.2 สามารถจัดการการตลาดได้ 

3.2.1 สามารถทำ
ฐานข้อมูลลูกค้าท่ีใช้บริการ / 
คู่แข่งได้ 

3.2.2 สามารถโฆษณา
ประชาสัมพันธ์ได้ 

3.2.3 สามารถส่งเสริม
การขายและการบริการได้ 
3.3 สามารถจัดการความเสี่ยงได้ 

3.1 การบริหารจัดการในการประกอบ
อาชีพการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 

3.1.1การวางแผนการจัดการทำหมวก
จากผ้าขาวม้า 

3.1.2 การดูแลรักษาการควบคุม
คุณภาพการทำหมวกจากผ้าขาวม้า                     
3.1.3การลดต้นทุนการทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 

3.1.4 การทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย 
3.2  การจัดการการตลาด 

3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้
บริการ / คู่แข่ง 

3.2.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์ 
3.2.3 การส่งเสริมการขายและการ

บริการ 
3.3 การจัดการความเสี่ยง 

3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการ
ประกอบอาชีพการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 

1 ) ค่าใช้จ่าย 
2) การเตรียมพ้ืนที่ 

3.3.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยงในการ
ประกอบอาชีพการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 

3.1 การบริหารจัดการการผลิต จัดให้ผู้เรียน 
3.1.1  สำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ  อุปกรณ์  

และการใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากรธรรมชาติ  
และทุนต่างๆ  

3.1.2 ศึกษาการลดต้นทุนใน การผลิตแต่
คุณภาพคงเดิม 

3.1.3 ศึกษา  วิเคราะห์  ปัจจัยความเสี่ยงที่คาด
ว่าจะเกิดขึ้น  และมีแนวทางในการจัดการความเสี่ยง 
3.2 การบริหารจัดการการตลาด จัดให้ผู้เรียนศึกษา 

 3.2.1 ข้อมูลการตลาด และวิเคราะห์ความ
ต้องการของตลาด 

 3.2.2กำหนดทิศทาง เป้าหมาย และแผนการ
จัดการตลาดที่เกี่ยวข้องกับการทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 

3.2.3  ดำเนินการตามกระบวนการจัดการ
การตลาด เช่น การคิดต้นทุนการผลิต การกำหนด
ราคาขาย การส่งเสริมการขาย จำหน่ายสินค้า ฯลฯ 
3.3 การจัดการความเสี่ยง จัดให้ผู้เรียนศึกษา 

3.3.1 ให้ผู้เรียนศึกษาเอกสารเรื่องการจัดการ
ความเสี่ยง 
 3.3.2  ฝึกการวิเคราะห์การจัดการความเสี่ยง
พร้อมการวางแผนการจัดการความเสี่ยง 

- ๑ ชม. 
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        ุ       ์               ้             บ              
 ำ           

 ฤ ฎ   ฏ บ    
3.3.1 สามารถวิเคราะห์

ศักยภาพในการประกอบอาชีพ
การทำหมวกจากผ้าขาวม้า 
 1 ) ค่าใช้จ่าย 
 2) การเก็บรักษา 

3.3.2 สามารถแก้ปัญหา
ความเสี่ยงในการประกอบอาชีพ
การทำหมวกจากผ้าขาวม้า 

 
 
 

3.4 การวางแผนการดำเนินงาน  
3.4.1ให้ความรู้เกี่ยวกับเรื่องการวางแผนการ

ดำเนินงานในแบบตารางการปฏิบัติงาน (Gantt 
Chart) 

3.4.2 ฝึกปฏิบัติการทำแผนการประกอบอาชีพ
การทำหมวกจากผ้าขาวม้าตามแบบตารางการ
ปฏิบัติงาน (Gantt Chart) 

4. โครงสร้างการ
ประกอบอาชีพ
การทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 
 

4.1บอก ความสำคัญของ
โครงการอาชีพการทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการ
อาชีพการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 
4.3 บอกองค์ประกอบของ
โครงการอาชีพการทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 
4.4 บอกการเขียนโครงการ
อาชีพการทำหมวกจากผ้าขาวม้า 
4.5 บอกการประเมินความ
เหมาะสมและสอดคล้องของ

4.1ความสำคัญของโครงการอาชีพการทำ
หมวกจากผ้าขาวม้า 
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพการทำ
หมวกจากผ้าขาวม้า 
4.3องค์ประกอบของโครงการอาชีพการทำ
หมวกจากผ้าขาวม้า 
4.4 การเขียนโครงการอาชีพการทำหมวก
จากผ้าขาวม้า 
4.5 การประเมินความเหมาะสมและ
สอดคล้องของโครงการอาชีพการทำหมวก
จากผ้าขาวม้า 
 

4.1จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง 
ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของ
โครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  
แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความ
คิดเห็น เพ่ือสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการ
เรียนรู้ 
4.2จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง
ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และ
ถูกต้องพร้อมจัดการอภิปราย เพ่ือสรุปแนวคิดเป็น
แนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม 
และถูกต้อง 
4.3จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ 

๓๐ 
นาท ี

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

- 
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        ุ       ์               ้             บ              
 ำ           

 ฤ ฎ   ฏ บ    
โครงการอาชีพการทำหมวกจาก
ผ้าขาวม้า 
 

4.4 กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความ
เหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มี
ความเหมาะสมและถูกต้อง 
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของ
ตนเอง  เพ่ือเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณ
ดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบ
อาชีพต่อไป 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

       ๑   . ๒   . 
 

  
 

 

 

 

 



๑๒ 
 

แบบ    บ          

1.  การสร้างเว็ปไซต์ขายสินค้าเองเหมาะสมกับข้อใด 
ก. มีเงินทุนน้อย 
ข. ธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ 
ค. ไม่ต้องการลงทุนโฆษณา 
ง. ต้องการสร้างความมั่นใจให้กับลูกค้า 

 
2.  การพัฒนาผลิตภัณฑ์จะต้องทำในขั้นตอน ใด 

     ก.  ขั้นถดถอย 
         ข.  ขั้นแนะนำ 
         ค.  ขั้นเจริญเติบโต 
         ง.  ขั้นเจริญเติบโตเตม็ที่ 

 
3.  ประโยชน์สูงสุดของการวางแผนคือข้อใด 
          ก.  ส่งเสริมแรงจูงใจ 
               ข.  พัฒนาการแข่งขัน 
               ค.  ผลกำไรขององค์กร 
               ง.  การประหยัดงบประมาณ 
 
4.  ประชากรส่วนใหญ่ในอาเซียนประกอบอาชีพ ด้านใด 
              ก.  ด้านการประมง 
              ข.  ด้านการเกษตร 
              ค.  ด้านการค้าขาย 
              ง.  ด้านอุตสาหกรรม 
 
5.  การวางแผนพัฒนาทักษะฝีมือแรงงานเพ่ือให้สอดคล้องกับความต้องการใช้แรงงานในอนาคตเป็นการ

วางแผนประเภทใด 
             ก.  แผนระยะยาว 
             ข.  แผนระยะสั้น 
             ค.  แผนระยะปานกลาง 
             ง.  แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ 

6.  ถ้าผู้ผลิตมีความเสี่ยงต่อการขาดทุน จะมีวิธีแก้ปัญหาความเสี่ยงได้อย่างไร 
              ก.  จัดหาแหล่งเงินทุน 
              ข.  ลดต้นทุนการผลิต 
              ค.  มีการประกันราคาสินค้า 
              ง.  ลดจำนวนการผลิตสินค้า 
   



๑๓ 
 

  7.  ข้อใดเป็นเหตุผลของการจัดโปรโมชั่น  สินค้า 
              ก.  เพ่ือเพ่ิมผลกำไร 
              ข.  เพื่อส่งเสริมการขาย 
              ค.  เพื่อคืนกำไรให้ลูกค้า 
              ง.  เพื่อกระจายสินค้าใกล้หมดอายุ 
 

8.  หากเราจำหน่ายสินค้าเกินราคา ส่งผลอย่างไร 
            ก.  ทำให้เราได้กำไรมาก 
            ข.  ทำให้ลูกค้าเกิดการเปรียบเทียบ 
            ค.  ส่งผลให้ลูกค้าน้อยลงเพราะเกิดการเปรียบกับร้านค้าอ่ืนๆ 
            ง.  ไม่มีข้อถูก 
 
9. ข้อใดคือจรรยาบรรณของผู้ประกอบการ 
            ก.  กำหนดราคาสินค้าด้วยความยุติธรรม 
            ข.  มีความเสมอภาคเท่าเทียมเอาใจใส่ลูกค้า 
            ค.  ปฏิบัติต่อลูกค้าอย่างมีอัธยาศัยที่ดี 
            ง.  ถูกทุกข้อ 

 
10. ข้อใดมีความสำคัญในการทำงานให้ประสบความสำเร็จอย่างมีคุณภาพ 
             ก.  การเตรียมวัสดุอุปกรณ์ให้พร้อม  
             ข.  กระบวนการทำงานที่มี 
             ค.  ความมีใจรักในการทำงาน  
             ง.   ถูกทุกข้อ 

 

 

 

 

 

 

 

 



๑๔ 
 

 ฉ  ข    บ 

1.   

2.   

3.   

4.   

5.    

6.  ข 

7.  ข 

8.    

9.    

10.   

 

 

 

 

 

 

 

 

 



๑๕ 
 

 

 

 

 

 

 

          ไ           ์     ภ  แ           ไ บ   ? 
             หมวก(Hat) คือ ส่วนประกอบหนึ่งที่จัดอยู่ในประเภทเครื่องนุ่งห่ม ใช้  นคลุมศีรษะ เพ่ือ
จุดประสงค์ต่าง ๆ โดยทั่วไปจะใช้  นเพื่อปกป้อง บ่งบอกอาชีพ และใช้  นเป็นแฟชั่นเพื่อความสวยงาม 
นอกจากนี้ยังมีการใช้งานที่เกี่ยวข้องกับความสำคัญทางศาสนาหรือวัฒนธรรม โดยทั่วไปจะทำจากผ้า ฟางข้าว 
หนังสัตว์ หรือวัสดุอ่ืนที่หาได้ในพื้นที่นั้น ๆ มีการออกแบบให้พอดีกับศีรษะ มีรูปแบบที่หลากหลาย ขึ้นอยู่กับ
วัตถุประสงค์ของการใช้งาน 
              รูปทรงของหมวกในยุคเริ่ม จะนำมาใช้คลุมศีรษะเพ่ือเน้นป้องกันอันตรายเป็นหลัก ดังนั้นจึง
ต้องการความเหนียว มีการทำขึ้นจากหนังสัตว์ รูปทรงแตกต่างจากหมวกในยุคนี้ ซึ่งพบว่ายุคแรก ๆ จะเริ่มมี
การใช้งานในอาณาจักรกรีกโบราณ มีชื่อเรียกว่า Pileus รปูทรงเหมือนศีรษะมนุษย์ และออกแบบสำหรับให้
ผู้ชายสวมใส่เท่านั้น เมื่อเข้าสู่ช่วงต้นศตวรรษท่ี 17 เริ่มมีการผลิตหมวกสำหรับผู้หญิง การประดิษฐ์แบบง่าย ๆ 
โดยช่างชาวมิลาน จากประเทศอิตาลี วัสดุหลักคือ เส้นฟาง ริบบิ้น และถุ     เท่านั้น แต่บางใบมีการนำเอา
ดอกไม้ปลอมและผ้าลูกไม้มาตกแต่งเพ่ือให้เกิดความสวยงามมากขึ้น กระทั่งในศตวรรษท่ี 19 มีการออกแบบ
หมวกท่ีเรียกว่า บอนเน็ต เป็นหมวกแบบมีสายผูกและไม่มีขอบ เป็นประเภทที่ได้รับความนิยมเป็นอย่างมาก 
จากนั้นก็มีการพัฒนาทรงหมวกแบบต่าง ๆ เพ่ิมขึ้น โดยเน้นการใช้งานสำหรับผู้หญิง ทั้งเพ่ือเป็นแฟชั่นและ               
       ์ใช้สอย จนกระทั่งเข้าสู่ยุคทองของหมวกท่ีตั้งแต่ ศตวรรษที่ 1980 เจ้าหญิงไดอาน่าทำให้เทรนด์
แฟชั่นการสวมหมวกกลับมาได้รับความสนใจมากข้ึน ทำให้ในปัจจุบันมีหมวกหลากหลายแบบที่สวมใส่ได้ทั้ง
ชายและหญิง 
 
 
 
 
 
 
 
       ์ข       

1.สวมใส่เพ่ือช่วยปกป้องแสงแดด โดยการใช้หมวกที่มีปีกกว้าง สามารถปกป้องใบหน้า คอ และศีรษะ
จากรังสียูวีและความร้อน 

ใบ        

 

https://thaiapply.com/2077/
https://thaiapply.com/2077/
https://thaiapply.com/2077/
https://thaiapply.com/2088/
https://thaiapply.com/1260/


๑๖ 
 

2.หมวกช่วยปกป้องดวงตาจากแสงแดดจ้าในระหว่างวัน ด้วยส่วนของปีกด้านหน้า ซึ่งช่วยลดแสงจ้า 
ไม่ให้กระทบกับดวงตาโดยตรง 

3.ในสภาพอากาศร้อน หมวกสามารถช่วยให้ร่างกายเย็นขึ้น ในขณะที่สภาพอากาศหนาวเย็น หมวก
สามารถป้องกันศีรษะและกักเก็บความร้อน ทำให้ร่างกายอุ่นขึ้นได้ 

4.หมวกท่ีผลิตจากวัสดุพิเศษที่สามารถกันน้ำได้ สามารถใช้ป้องกันฝ  ไม่ให้ใบหน้าและเส้นผมเปียก 
5.ช่วยป้องกันลมแรง ทำให้เส้นผมอยู่ทรงได้ด้วยการสวมใส่หมวกเพ่ือปกป้องไม่ให้เสียทรง 
6.ช่วยปกป้องเส้นผมจากแสงแดด ลดปัญหาผมแห้งเสียและชี้ฟูได้ 
7.ทำหน้าที่เป็น            บที่มีสไตล์ สะท้อนบุคลิกและทำให้ดูดีได้ ด้วยการสวมใส่กับเครื่องแต่ง

กายท่ีเหมาะสม 
8.ใช้เป็นอุปกรณ์พลางตัวสำหรับดูนก หรือถ่ายภาพสัตว์ป่าในธรรมชาติ ด้วยการใช้หมวกลายพราง 

ทำให้ดูกลมกลืนไปกับสภาพแวดล้อม 
9.ช่วยสร้างความมั่นใจให้กับตัวเองมากข้ึนด้วยการสวมใส่เพ่ือปกปิดใบหน้าที่อาจยังไม่ได้แต่งหน้า 

เป็นสิว หรือปัญหาผิวอ่ืน ๆ ทำให้เกิดความม่ันใจมากข้ึนเมื่อต้องอยู่ในพ้ืนที่กลางแจ้งที่มีคนพลุกพล่าน 
10.ช่วยปิดบังใบหน้าในกรณีที่ไม่อยากให้ใครจำได้ ในกรณีที่ต้องการความเป็นส่วนตัว และไม่อยาก

ให้คนรู้จักพบเจอ 
11.ใช้เป็น            บแสดงตัวตน เนื่องจากหมวกเป็นส่วนหนึ่งของเครื่องแบบ หรือระเบียบการ

แต่งกายในบางอาชีพ ซึ่งช่วยให้ระบุบุคคลที่อยู่ในกลุ่มหรือองค์กรเฉพาะ เช่น บุคลากรทางทหาร เจ้าหน้าที่
ตำรวจ หรือทีมกีฬา ได้อย่างไม่ผิดพลาด 

12.ช่วยป้องกันการเกิดฝ้า กระ และปัญหาผิวหน้า ที่อาจเกิดข้ึนจากสิ่งสกปรก รังสียูวี และความร้อน
จากแสงแดด 

13.สามารถใช้หมวกเป็นตะกร้าผ้าใส่ของชั่วคราวในยามฉุกเฉิน ด้วยการใช้ด้านในของหมวกหงายข้ึน 
ซึ่งจะมีลักษณะเป็นเหมือนหลุมที่สามารถวางสิ่งของลงไปได้ 
 
 
 
 
 
 
 
              ข       ใ          
การเลือกขนาดหมวกเหมาะสมเป็นสิ่งสำคัญเพ่ือให้หมวกสวมใส่ได้สบายและพอดีกับศีรษะมากท่ีสุด โดยมี
วิธีการเลือกขนาดดังนี้ 

1.วัดขนาดศีรษะ 
ใช้เชือกหรือสายวัดที่ไม่ยืดวัดรอบวงศีรษะด้านบนของ พยายามวัดให้แน่นอน ให้ตรงกับความกว้างในตำแหน่ง
ที่การสวม 

2.ตรวจสอบขนาดหมวก 
ดูที ่้  ระบุขนาดที่อยู่ภายในหมวกหลังจากวัดขนาดแล้ว แต่ทั้งนี้ผู้ผลิตอาจใช้ขนาดหมวกท่ีแตกต่างกัน ดังนั้น
ควรเช็คให้แน่ใจว่าเป็นขนาดที่เหมาะสมกับความกว้างของศีรษะ 

https://thaiapply.com/3277/
https://thaiapply.com/2986/
https://thaiapply.com/2986/
https://thaiapply.com/1633/
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3.ลองสวมหมวก 
หากเป็นไปได้ให้ลองสวมหมวกท่ีสนใจ และดูว่าหมวกนั้นพอดีกับศีรษะหรือไม่ โดยจะต้องไม่รู้สึกอึดอัด ไม่
หลวมหรือคับจนเกินไป 
ข          ใ    ใ       

1.หลีกเลี่ยงการสวมหมวกที่มีขนาดเล็กเกินไปจนบีบรัดศีรษะ ซึ่งจะทำให้อึดอัด และทำให้เลือดไป
เลี้ยงบริเวณดังกล่าวได้ไม่ดี นำไปสู่อาการปวดหัว กระตุ้นภาวะไมเกรนตามมาได้ 

2.ควรซักทำความสะอาดหมวกอย่างสม่ำเสมอ เพราะทุกครั้งของการสวมใส่จะมีสิ่งสกปรก คราบ
เหงื่อไคล และเชื้อโรคสะสมอยู่ หากสวมใส่โดยไม่ทำความสะอาดติดต่อกัน อาจทำให้ผิวเกิดอาการแพ้ ระคาย
เคืองอย่างรุนแรง 

3.ไม่ควรสวมใส่หมวกที่บดบังทัศนวิสัยในขณะขับรถหรือเคลื่อนไหวร่างกาย เพราะอาจทำให้เกิด
อุบัติเหตุจากมุมอับที่มองไม่เห็นจะเห็นได้ว่าหมวกเป็น            บที่สามารถใช้งานได้อย่างหลากหลาย ทั้ง
ความสวยงามและประโยชน์ มีหลากหลายราคา และจะมีติดบ   ไว้เกือบทุกหลังคาเรือนเลยก็ว่าได้ 
 

        (    ฤ : marketing) 

การตลาด (อังกฤษ: marketing) คือ กระบวนการของการสื่อสารคุณค่าของผลิตภัณฑ์หรือบริการไปยัง
ลูกค้า การตลาดอาจถูกตีความว่าเป็นศิลปะแห่งการขายสินค้าในบางครั้ง แต่การขายนั้นเป็นเพียงส่วนเล็ก ๆ 
ส่วนหนึ่งของการตลาด 

การตลาดอาจถูกมองว่าเป็นหน้าที่ขององค์การและกลุ่มกระบวนการเพ่ือการผลิต การส่งสินค้าและการ
สื่อสารคุณค่าไปยังลูกค้า และการจัดการความสัมพันธ์ต่อลูกค้า ในทางท่ีเป็นประโยชน์แก่องค์การและผู้ถือหุ้น 
การจัดการการตลาดเป็นศิลปะของการเลือกตลาดเป้าหมาย ตลอดจนการได้มาและการรักษาลูกค้า ผ่าน
ทางการจัดหาคุณค่าของลูกค้าที่เหนือกว่า 

มีมโนทัศน์ห้าอย่างหลัก ๆ ที่องค์การสามารถเลือกเพื่อนำไปดำเนินการธุรกิจได้แก่ มโนทัศน์เน้นการ
ผลิต เน้นผลิตภัณฑ์ เน้นการขาย เน้นการตลาด และเน้นการตลาดองค์รวม ซึ่งองค์ประกอบสี่อย่างของ
การตลาดองค์รวมคือ การตลาดความสัมพันธ์ การตลาดภายใน การตลาดครบวงจร และการตลาดรับผิดชอบ
ต่อสังคม กลุ่มของภาระหน้าที่ที่สำคัญต่อการจัดการการตลาดที่ประสบผลสำเร็จประกอบไปด้วย การมอง
การตลาดเชิงลึก การติดต่อเชื่อมโยงกับลูกค้า การสร้างตราสินค้าที่มั่นคง การสร้างผลิตภัณฑ์ที่ตอบสนอง
ลูกค้า การส่งสินค้าและการสื่อสารคุณค่า การสร้างความเจริญเติบโตในระยะยาว และการพัฒนากลยุทธ์และ
แผนการตลาด 

                                                  ไ  ์ 

 

 

 

 

https://thaiapply.com/2986/
https://thaiapply.com/1446/
https://th.wikipedia.org/wiki/%E0%B8%A0%E0%B8%B2%E0%B8%A9%E0%B8%B2%E0%B8%AD%E0%B8%B1%E0%B8%87%E0%B8%81%E0%B8%A4%E0%B8%A9
https://th.wikipedia.org/wiki/%E0%B8%A0%E0%B8%B2%E0%B8%A9%E0%B8%B2%E0%B8%AD%E0%B8%B1%E0%B8%87%E0%B8%81%E0%B8%A4%E0%B8%A9
https://th.wikipedia.org/w/index.php?title=%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%82%E0%B8%B2%E0%B8%A2&action=edit&redlink=1
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ข ้         ิ           ไ  ์ ำ   บผ           

ก่อนที่จะเริ่มต้นค้าขายออนไลน์ สิ่งสำคัญก็คือการศึกษาและวิเคราะห์กลุ่มเป้าหมายของเราให้ชัดเจน 
เพ่ือที่จะทำให้เรารู้ได้ว่าใครที่จะมาเป็นลูกค้าของเรา และเราควรจะขายสินค้าแบบไหนให้แก่กลุ่มคนเหล่านี้ 
โดยขั้นตอนในการวิเคราะห์กลุ่มลูกค้าจะต้องเริ่มจากข้อมูลพื้นฐาน เช่น เพศ อายุ อาชีพ และที่อยู่อาศัย 
จากนั้นจึงทำการศึกษาข้อมูลเชิงลึก เช่น เรื่องท่ีสนใจ กิจกรรมที่ชอบทำ รวมไปถึงพฤติกรรมการใช้ Social 
Media ซึ่งข้อมูลเหล่านี้จะทำให้เรารู้จักกลุ่มเป้าหมายของเรามากขึ้น ถัดมาจึงเริ่มทำการวิเคราะห์ว่าคนเหล่านี้
ต้องการอะไร 

สินค้าของเราจะช่วยได้อย่างไร และเพราะอะไรคนเหล่านี้จึงต้องมาซื้อสินค้าของเรา ทั้งหมดนี้
นอกจากจะทำให้เราสามารถเข้าถึงลูกค้าได้ง่ายมากข้ึนแล้ว การวิเคราะห์กลุ่มลูกค้ายังทำให้เราสามารถพัฒนา
สินค้าท่ีตอบโจทย์ ตรงกับความต้องการ และสามารถวางแผนการขายได้อย่างแม่นยำขึ้นอีกด้วย  
1. ทำความเข้าใจสินค้าที่จะขาย 

หลังจากท่ีเรารู้จักกลุ่มลูกค้าเป้าหมายของเราแล้ว ขั้นตอนถัดมาสำหรับการเปิดร้านค้าออนไลน์ คือ
การเตรียมสินค้าที่จะขาย โดยเราจะต้องตอบคำถามให้ได้ว่าสินค้าท่ีเราจะขายมีประโยชน์ต่อลูกค้าอย่างไร 
ช่วยแก้ปัญหาอะไรได้บ้าง มีจุดใดที่แตกต่างจากสินค้าของคู่แข่ง และเพราะอะไรลูกค้าถึงจะต้องเลือกซื้อสินค้า
ของเรา เช่น หากเราต้องการจะขายปลอกหมอน ก็ควรจะต้องดูว่าจุดเด่นของปลอกหมอนเราคืออะไร อาจจะ
เป็นเนื้อผ้าที่นุ่ม เบา สบาย ให้ความรู้สึกเย็น ซักแล้วแห้งไว เหมาะกับผู้ที่มีปัญหาภูมิแพ้ และจุดที่โดดเด่นกว่า
คู่แข่งก็คือราคาที่ย่อมเยา ซึ่งหากเราสามารถตอบคำถามทั้งหมดนี้ได้ การเปิดร้านค้าให้ประสบความสำเร็จก็ดู
จะเป็นเรื่องที่ไม่ไกลเกินเอ้ือม 

2. เตรียม Social Media ใหพ้ร้อม 

สิ่งที่ขาดไม่ได้สำหรับการสร้างร้านค้าออนไลน์ คือ Social Media ซึ่งเป็นหัวใจสำคัญของการทำธุรกิจ 
เพราะ Social Media ไม่ใช่เป็นเพียงแค่ช่องทางสำหรับขายสินค้าเท่านั้น แต่ยังเป็นช่องทางท่ีสำคัญในการ
สื่อสารกับลูกค้าและเป็นช่องทางท่ีจะช่วยในการโปรโมตสินค้า ทำให้สินค้าของเราเข้าถึงลูกค้าจำนวนมากได้
อีกด้วย เคล็ดลับในการทำ Social Media ให้สำเร็จ คือการทำความเข้าใจบทบาทของแต่ละแพลตฟอร์ม ไม่ใช่
แค่การสร้าง Account ไว้ขายของเพียงอย่างเดียว เช่น Instagram เหมาะกับการลงรูปและคลิปวิดีโอสั้น ๆ ที่
เน้นความสวยงาม แต่หากเป็น Facebook ก็จะเหมาะกับการลงรูปภาพเป็นอัลบั้มและเน้นการเล่าเรื่อง ส่วน
ใครที่อยากจะสื่อสารกับลูกค้าด้วย Twitter ก็ควรจะเป็นเนื้อหาที่กระชับ ไม่ยืดเยื้อ อ่านแล้วเข้าใจได้ทันที 
หรือเน้นการลงรีวิวเพ่ือดึงดูดความสนใจให้อยากจะลองใช้ 
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3. มีช่องทางการขายที่หลากหลาย 

นอกจาก Social Media แล้ว วิธีเปิดร้านค้าออนไลน์ให้ประสบความสำเร็จในยุคนี้ คือการมีช่องทางการขายที่
หลากหลายเพื่ออำนวยความสะดวกให้แก่ลูกค้า เพราะทุกวันนี้มีร้านค้าออนไลน์เกิดข้ึนมากมาย ทำให้ลูกค้ามี
ตัวเลือกในการซื้อสินค้าท่ีมากขึ้น แน่นอนว่าลูกค้าก็ย่อมเลือกซ้ือจากแหล่งที่ง่ายและสะดวกท่ีสุด ซึ่งจากเดิมที่
ซื้อขายกันบน Social Media อย่าง Facebook หรือ Instagram เพียงอย่างเดียว ปัจจุบันนี้มี Marketplace 
ทั้งบนเว็บไซต์และแอปพลิเคชันซึ่งเป็นช่องทางที่รวบรวมสินค้าจากหลากหลายร้านไว้ให้ลูกค้าได้เลือกซ้ืออย่าง
สะดวกในทีเ่ดียว รองรับรูปแบบการชำระเงินที่หลากหลาย และยังง่ายต่อการติดตามการจัดส่งอีกด้วย  
4. ทำการตลาดออนไลน์ 

เมื่อเรามีกลุ่มเป้าหมายที่ชัดเจน มีสินค้าที่น่าสนใจ และมีช่องทางการขายที่พร้อม ขั้นตอนสุดท้ายใน
การเริ่มเปิดร้านออนไลน์ คือการทำการตลาดออนไลน์ ซึ่งเป็นสิ่งที่จะขาดไม่ได้โดยเด็ดขาด เพราะถึงแม้จะมี
สินค้าท่ีดีขนาดไหน แต่หากขาดการโปรโมตก็ไม่อาจช่วยให้ลูกค้ามองเห็นสินค้าของเราได้ โดยในการทำ
การตลาดออนไลน์นั้นจะต้องเริ่มตั้งแต่การถ่ายรูปสินค้าให้ดูดี ตกแต่งรูปให้สวย จัดเรียงรูปภาพบน 

Social Media ให้ดูน่าสนใจ ตามมาด้วยการสร้างสรรค์คอนเทนต์ให้เหมาะกับแต่ละแพลตฟอร์ม รวมไปถึง
การจัดโปรโมชันเพ่ือดึงดูดลูกค้า และในบางครั้งก็อาจจะใช้การซื้อโฆษณาหรือที่เรียกกันว่าการยิง Ads เข้า
ช่วยเพื่อให้เข้าถึงลูกค้าได้มากขึ้น 
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ชื่อ – สกุล......................................................................................................................... ................................... 
หลักสูตร.................................................................. กลุ่ม............................................. ........................................ 
คำชี้แจง : ให้วิทยากรประเมินผลงานของผู้เรียนตามหัวข้อที่กำหนดให้ 
 

     ็              แ          
(10   แ  ) 

1. ความรู้ความเข้าใจเนื้อหาสาระ (20 คะแนน) 
    1.1 ทดสอบความรู้ความเข้าใจ  
    1.2 สอบถามความรู้ความเข้าใจ  
2. ทักษะการปฏิบัติ (40 คะแนน) 
    2.1 สังเกตการณ์ปฏิบัติในระหว่างการเรียนรู้การจัดกิจกรรม  
    2.2 ประเมินโดยให้สาธิต  
    2.3 แสดงขั้นตอนวิธีการปฏิบัติ  
    2.4 ประเมินจากกระบวนการมีส่วนร่วม  
3. คุณภาพผลงาน ผลการปฏิบัติ 
    3.1 สังเกตผลงาน  
    3.2 ตรวจสอบผลงาน  
    3.3 มีความคิดสร้างสรรค์  
    3.4 ผลการปฏิบัติว่าเป็นไปตามเกณฑ์ที่กำหนดหรือไม่  

     แ   (100   แ  )  
 
หมายเหตุ  การประเมินผลการจบหลักสูตรอาจดำเนินการได้ ดังนี้ 

- การประเมินระหว่างเรียน และเมื่อจบหลักสูตร 
- ประเมินครั้งเดียวก่อนจบหลักสูตร 

ทั้งนี้ เกณฑ์การจบหลักสูตร จะต้องได้คะแนนรวมไม่น้อยกว่าร้อยละ 60 จึงจะผ่านเกณฑ์การ
ประเมิน 
 
 
 

   ลงชื่อ                 วิทยากร 
(                                 ) 
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แบบ    บ          

1.  การสร้างเว็ปไซต์ขายสินค้าเองเหมาะสมกับข้อใด 
จ. มีเงินทุนน้อย 
ฉ. ธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ 
ช. ไม่ต้องการลงทุนโฆษณา 
ซ. ต้องการสร้างความมั่นใจให้กับลูกค้า 

 
3.  การพัฒนาผลิตภัณฑ์จะต้องทำในขั้นตอน ใด 

     ก.  ขั้นถดถอย 
         ข.  ขั้นแนะนำ 
         ค.  ขั้นเจริญเติบโต 
         ง.  ขั้นเจริญเติบโตเตม็ที่ 

 
3.  ประโยชน์สูงสุดของการวางแผนคือข้อใด 
          ก.  ส่งเสริมแรงจูงใจ 
               ข.  พัฒนาการแข่งขัน 
               ค.  ผลกำไรขององค์กร 
               ง.  การประหยัดงบประมาณ 
 
4.  ประชากรส่วนใหญ่ในอาเซียนประกอบอาชีพ ด้านใด 
              ก.  ด้านการประมง 
              ข.  ด้านการเกษตร 
              ค.  ด้านการค้าขาย 
              ง.  ด้านอุตสาหกรรม 
 
5.  การวางแผนพัฒนาทักษะฝีมือแรงงานเพ่ือให้สอดคล้องกับความต้องการใช้แรงงานในอนาคตเป็นการ

วางแผนประเภทใด 
             ก.  แผนระยะยาว 
             ข.  แผนระยะสั้น 
             ค.  แผนระยะปานกลาง 
             ง.  แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ 

6.  ถ้าผู้ผลิตมีความเสี่ยงต่อการขาดทุน จะมีวิธีแก้ปัญหาความเสี่ยงได้อย่างไร 
              ก.  จัดหาแหล่งเงินทุน 
              ข.  ลดต้นทุนการผลิต 
              ค.  มีการประกันราคาสินค้า 
              ง.  ลดจำนวนการผลิตสินค้า 
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  7.  ข้อใดเป็นเหตุผลของการจัดโปรโมชั่น  สินค้า 
              ก.  เพ่ือเพ่ิมผลกำไร 
              ข.  เพื่อส่งเสริมการขาย 
              ค.  เพื่อคืนกำไรให้ลูกค้า 
              ง.  เพื่อกระจายสินค้าใกล้หมดอายุ 
 

8.  หากเราจำหน่ายสินค้าเกินราคา ส่งผลอย่างไร 
            ก.  ทำให้เราได้กำไรมาก 
            ข.  ทำให้ลูกค้าเกิดการเปรียบเทียบ 
            ค.  ส่งผลให้ลูกค้าน้อยลงเพราะเกิดการเปรียบกับร้านค้าอ่ืนๆ 
            ง.  ไม่มีข้อถูก 
 
9. ข้อใดคือจรรยาบรรณของผู้ประกอบการ 
            ก.  กำหนดราคาสินค้าด้วยความยุติธรรม 
            ข.  มีความเสมอภาคเท่าเทียมเอาใจใส่ลูกค้า 
            ค.  ปฏิบัติต่อลูกค้าอย่างมีอัธยาศัยที่ดี 
            ง.  ถูกทุกข้อ 

 
10. ข้อใดมีความสำคัญในการทำงานให้ประสบความสำเร็จอย่างมีคุณภาพ 
             ก.  การเตรียมวัสดุอุปกรณ์ให้พร้อม  
             ข.  กระบวนการทำงานที่มี 
             ค.  ความมีใจรักในการทำงาน  
             ง.   ถูกทุกข้อ 

 

 
 ฉ  ข    บ 

1.   

2.   

3.   

4.   

5.    

6.  ข 

7.  ข 
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8.    

9.    

10.   

 

 

 


